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8月27日(木)8月27日(木)
2026年2026年令和8年度

開講！開講！

第一次〆切：2026年8月13日（木）
第二次〆切：2026年8月20日（木）

ゲスト講師

会　場

株式会社ロックファーム京都
代表取締役 村田 翔一 氏

和歌山県農林大学校

ゲスト講師

会　場

株式会社シトラスプラス
代表取締役 上野 勉 氏

田辺スポーツパーク
多目的ホール1

自らの農業経営や地域の発展を目指す県内の農業者
原則として全講座に出席できる方
就農年数が概ね5年以上の方
財務の基礎知識（青色申告、法人決算等）がある方

受講生15名募集！ 対象者

※一次募集で定員に達した場合は二次募集は行いません

仲間とともに、新たな経営ステージへ！

農業経営に欠かせないテーマを体系的に学ぶことで、
経験や勘に頼った経営から一歩進み、これからの農業
経営に必要な判断力と実行力を身につける講座です。

わかやま農業経営塾
ベーシック講座とは

卒
塾
生
の
声

経営の方針をしっかり考えることができた
苦手な財務、数字についての管理方法が分かった
全国の農業経営者の講演が参考になった
個別の指導や相談が充実していたので助かった
一緒に経営について語り合える仲間ができた

注目の若手経営者による農業の新時代をつくる実践事例講演
戦略・マーケティング・財務まで。農業をビジネスに変える必須知識

まずは スタートアップ講座 完全
無料 申込みはこちら



わかやま農業経営塾ベーシック講座カリキュラム
和歌山の農業を背負って立つ「次世代経営」に向けた一歩を踏み出そう

お問い合わせ 運営事業者

申
込
方
法
お
よ
び
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20,000円

管轄の振興局農業水産振興課に❶を直接持参してください。

海草振興局　　農業水産振興課
那賀振興局　　農業水産振興課
伊都振興局　　農業水産振興課
有田振興局　　農業水産振興課
日高振興局　　農業水産振興課
西牟婁振興局　農業水産振興課
東牟婁振興局　農業水産振興課

〒640-8585　和歌山市小松原通１丁目１番地
〒649-6223　岩出市高塚２０９
〒648-8541　橋本市市脇４丁目５番８号
〒643-0004　有田郡湯浅町湯浅２３５５－１
〒644-0011　御坊市湯川町財部６５１
〒646-8580　田辺市朝日ヶ丘２３－１
〒647-8551　新宮市緑ヶ丘２丁目４－８

073-441-3382
0736-61-0025
0736-33-4930
0737-64-1273
0738-24-2926
0739-26-7941
0735-21-9632

和歌山県のホームページから入塾申込書をダウンロード、印刷して必要事項をご記入ください。❶

❷

後日、受講可否について通知します。

和歌山県  農林水産部 経営支援課  
担い手育成班（担当：小谷・塩﨑）

073-441-2932

運営会社：アグリコネクト株式会社
03-5579-6122（担当：樋口・増尾 ）　

❸

https://www.pref.wakayama.lg.jp/prefg/070900/d00220330.html
※申込書は各振興局農業水産振興課にも置いています　 ※上記URLは右の二次元コードからもアクセス可能です

※面談を行いますので、必ず事前連絡をお願いします。
振興局名 住　所 電話番号
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内　　容日 程回 テーマ

〒640-8249 和歌山市雑賀屋町19 ※第2回、第7回以外は和歌山市内の会場で開催予定

8/27
（木）

9/24
（木）

10/14
（水）

10/27
（火）

12/11
（金）

1/18
（月）

2/15
（月）

3/10
（水）

開講式

経営理念・
経営ビ
ジョン

人・組織
戦略

高付加価値
農業経営

生産管理
経営計画書
の作成手法

閉講式

最終発表

マーケティ
ング

経営戦略

財務管理
「経営者としての軸をつくる」
経営者に求められる役割や責任を学び、自社が大
切にしたい考え方を整理し、農業を「作る仕事」から
「経営」として発展させるために、理念やビジョンを
言語化する。

「人が育つ組織のつくり方」
成長する経営体が、どのように人材を確保し、育て、
組織として動ける体制をつくっているのかを学ぶ。人
を雇う・任せる・定着させる過程で起こりやすい課
題と対応策を考える。

「リーダーシップとチームワーク」
チームで成果を出す経営へ進むために、経営者に求
められるリーダーシップやメンバーの力の引き出し
方、信頼関係づくりなど、農業現場でチームを動か
すための実践的な考え方を身につける。

「実行できる経営計画をつくる」
経営計画書の作成方法を学ぶ。自社の現状、強み、
課題、今後の方向性を整理し、講座後の実践につな
がる計画づくりに取り組む。

「現場改善を経営につなげる」
生産性向上に向けた情報共有、作業記録、分析、改
善の流れを先進農業経営者から学ぶ。現場で起こっ
ていることを見える化し、改善を継続するための仕
組みづくりを考える。

「顧客への提供価値でファンをつくる」
国内外の交流型農業やアグリテイメントビジネスの
事例をもとに、商品だけではない価値の高め方を学
ぶ。体験、交流、ストーリー、滞在時間などを設計し、
収益性やファンづくりにつなげる方法を考える。

「経営計画の中間発表」
最終発表に向けて、自社の経営方針や取り組み内
容を発表する。講師や受講生からのフィードバック
を受けながら、伝わる発表内容へと磨き込む。

「経営計画発表会」
これまでの学びをもとに、自社の経営方針や今後取
り組むことを発表。コメンテーターからの助言を受
け、講座後に実践する行動を明確にする。

修了証授与

・開講式
・受講ガイダンス

「売れる理由をつくる」
顧客・市場・商品価値・価格・販路の考え方を学び、
自社の商品やサービスを誰に届けるのか、どのよう
な価値として伝えるのかを整理する。

「“選ばれる農業”のつくり方」
顧客に選ばれる商品づくりや価値の伝え方を実践
的に学ぶ。「良いものを作る」だけで終わらず、顧客
視点で商品を磨き、販路開拓や価格設定につなげ
る考え方を習得する。

「伸ばすべき強みを見極める」
自社の強みや課題を整理し、経営ビジョンを実現す
るための戦略を考える。どこに力を入れ、何を伸ばす
のかを明確にし、成長に向けた打ち手を検討する。

「成長する経営の打ち手を学ぶ」
地域課題にどのように向き合い、自社の存在意義を
どのように確立するのか、先進農業経営者が描く経
営理念とその実現に向けた成長戦略の実践事例か
ら学ぶ。

「数字で経営を判断する」
BS・PL・キャッシュフローの基礎を学ぶ。売上、利
益、資金繰りを読み解き、数字をもとに経営改善や
投資判断、成長戦略を考える力を身につける。

「収支計画の作成手法」
収支計画の雛形を活用し、売上・経費・利益・資
金繰りの見通しを整理する方法を学ぶ。自社の目標
や今後の取り組みを数字に落とし込み、実現可能性
のある経営計画につなげる。

内　　容日 程回 テーマ

第1回会場

受講料

時　間 9:30～ 16:30（昼休憩含む）

wakayama-agrimba@agri-connect.co.jp　

申込二次元コード

和歌山県薬剤師会館 大会議室

e0709001@pref.wakayama.lg.jp


