
【別紙１】

令和４年度 成果報酬対象業務に対する成果目標数値及び委託料の額

成果目標①

相談業務

100％以下 0

101～119％ 割合により計算

120% 800,000

成果目標②

現地案内件数

100％以下 0

101～119％ 割合により計算

120% 1,600,000

（注意）達成率については、小数点以下切り捨てで計算

【参考：成果目標①が1,880件（112.84％）の場合】
 　(1) 101～120％（報酬の対象範囲）の1％あたりの報酬額を算出

　　   800,000÷20＝40,000
　(2) 達成率から報酬額を計算
　　（112－100）×40,000＝480,000円（成果報酬額）

【参考：成果目標②が180組（113.25％）の場合の計算方法】
 　(1) 101～120％（報酬の対象範囲）の1％あたりの報酬額を算出

　　   1,60,000÷20＝80,000
　(2) 達成率から報酬額を計算
　　（113－100）×40,000＝520,000円（成果報酬額）

原則、複数自治体の現地案内数と
する。オンラインを活用する場合は
この限りではない。

達成率

1,666件
延べ件数

達成率

166組
延べ件数

金額（円） 備考

県外からの移住等希望者及び県内
の空き家所有者からの、来所、電
話、郵送、メール、オンラインに
よる相談件数の合計。ただし、県
が出展する移住フェアや相談会等で
の相談は除くこと。

金額（円） 備考



【別紙１】

令和５～６年度 成果報酬対象業務に対する成果目標数値及び委託料の額

成果目標①

相談業務

100％以下 0

101～119％ 割合により計算

120% 1,000,000

成果目標②

現地案内件数

100％以下 0

101～119％ 割合により計算

120% 2,000,000

（注意）達成率については、小数点以下切り捨てで計算

【参考：成果目標①が2,253件（112.65％）の場合】
 　(1) 101～120％（報酬の対象範囲）の1％あたりの報酬額を算出

　　   1,000,000÷20＝50,000
　(2) 達成率から報酬額を計算
　　（112－100）×50,000＝600,000円（成果報酬額）

【参考：成果目標②が226組（113％）の場合の計算方法】
 　(1) 101～120％（報酬の対象範囲）の1％あたりの報酬額を算出

　　   2,00,000÷20＝100,000
　(2) 達成率から報酬額を計算
　　（113－100）×100,000＝1,300,000円（成果報酬額）

達成率 金額（円） 備考

2,000件
延べ件数

県外からの移住等希望者及び県内
の空き家所有者からの、来所、電
話、郵送、メール、オンラインに
よる相談件数の合計。ただし、県
が出展する移住フェアや相談会等で
の相談は除くこと。

達成率 金額（円） 備考

200組
延べ件数

原則、複数自治体の現地案内数と
する。オンラインを活用する場合は
この限りではない。



【別紙２】

 変更が必要になる主な看板等
（１）ビル看板（両面あり）

（２）屋外表示板（両面あり）

（３）入口看板（１か所） （４）案内表示（１か所）

（５）室内案内表示（１か所） （６）エレベータホール案内表示
  ※ エレベーター内にも案内表示あり
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❶物件オーダーシート
作成

❺物件情報の提供

❷物件オーダーシート掲載

➍物件情報の提供

❼交渉結果の報告

❻希望物件の調整（マッチング）
※交渉・契約手続は当事者間で実施

❸情報閲覧

【別紙３】 住まいオーダーサービスフロー図


